
ご紹介
資料
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ホームページ経由の
有効問い合わせの増加

新サービスの
認知拡⼤・テスト

各種広告効果の
最⼤化

社内運⽤体制の
構築

etc.

とは

ご活⽤例

l 戦略提案から実⾏までできる万能タイプの貴社専⽤「マーケ担当者」に
l 解決する課題は随時変更もOK。⼩回りのきく役回り
l 施策ごとの専⾨家が対応。業界トップレベルの品質にて実⾏

あなたの会社・事業のマーケティング担当者として、
戦略⽴案から実⾏まで責任をもって⾏う

マーケティング⽀援サービス です⽉額定額制 伴⾛型
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⼈材がいない 予算がないノウハウがない

何をすれば良いかわからない

取り組む優先順位がつけられない

ノウハウを社内に蓄積したい

兼務のため時間がとれない

知識や意欲がある⼈材がいない

施策を最後までやり切れない

専任者をおく予算（⼈件費）がない

コンサルや外注は予算オーバー

施策ごとに都度発注し予算が肥⼤化

マーケティングに関して、このような 課題 はありませんか？

よくある課題

3
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採⽤や都度外注より
低価格・⾼品質

社員よりも低価格で⾼付加価値⼈材を
活⽤

各施策の横の連携により品質・成果を
最⼤化

⼈材選定や契約等の⼿間やコストもゼロ

「ノウハウ不⾜」「⼈材不⾜」「予算不⾜」のお悩みをすべて 解消 します

マーケティング担当くんなら

4

貴社の専任
マーケティング担当者に

プロフェッショナルが
貴社のために集結

正しい現状把握から⽀援計画を策定

各戦略や施策のプロを活⽤できる

ノウハウの社内蓄積まで⽀援

推進業務も担当するので実⾏の停滞なし

l 作業は弊社にて実施
l 貴社の⼿間は最⼩限

都度発⽣した課題にも即時対応可能
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特徴①

5

マーケティングに関するあらゆる 戦略・施策を駆使 できる

ひとりで全てを勉強し
実践するのは不可能

各⽅⾯のプロ同⼠が連携し
最適な打ち⼿を実⾏

社内⼈材

ホームページ

展⽰会
SEO

広告

リサーチ

解析

セミナー
問い合わせ

SNS記事・動画

プレスリリース

マーケティング担当くん

広報 広告

SEO SNS
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特徴②

6

最⼩限の時間 で 最⼤の効果 を得られる

時間がとれず
施策の完遂や振り返りがおろそかに

プロジェクトマネジメントも任せられる
ので、時間をかけずに効果を得られる

社内⼈材

確認のみでも
OK

マーケティング
担当くん

マーケティングに
かけられる時間

メイン業務

外出

社内会議

兼務担当者の業務時間配分の例 現状把握

施策⽴案

実⾏・タスク管理

振り返り
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年収換算1,200万円以上の⼈材を
複数⼈活⽤できる

社員1名のみでも
⼤きな費⽤負担

特徴③

7

通常の採⽤より 少ない予算 で 複数の専⾨家 を活⽤できる

⽉額
30万円

マーケティング
担当くん社内⼈材

給与
50万円

社会保険
各種⼿当

オフィス等の
固定費

（例）年収600万円の場合
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選ばれる理由
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※1 株式会社オルタックへの商号変更後の通算実績
※2 遠⽅の場合は別途費⽤がかかる場合がございます
※3 更新停⽌は希望⽉の前⽉5営業⽇前までにご申告

マーケティング⽀援サービスとして、
実績・品質・価格⾯ でご満⾜いただいております

⾼品質 低価格実績
l 年間継続率90%以上※1

l 経営視点の各種数値実績
（後述）

l 各分野のプロフェッショナル
がチームを組成

l 担当者が2週間に1度ご訪問
（WebMTGも可）※2

l 初期費⽤なし

l 最低契約期間なし※3
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具体的な取り組み例
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会社・事業の状況や課題に応じて、様々な形でご活⽤いただいております。
実施内容を都度変更することも可能です。

⽬的例 具体施策例

l SEO対策
l 導線設計・ページ改修
l 記事・動画の企画制作
l セミナー企画制作
l 展⽰会サポート
l LINE活⽤
l SNS運⽤
l AI活⽤
l 資料作成

l ホームページ経由の問い合わせ増
l 顧客ターゲット像の⾒直し
l 新規事業のテストマーケティング
l 休眠顧客の掘り起こし
l 広告運⽤の最適化
l 各種ツールの効果的な使い⽅の構築
l LINE公式アカウントの構築
l 各種SNS経由の問い合わせ増
l 社内での仮説検証体制の確⽴

l 市場・顧客調査
l 広告運⽤
l インフルエンサー活⽤
l MEO対策
l PDCA環境構築
l 各種マニュアル作成
l 営業連携
l プロジェクト推進
l プレスリリース作成
l 書籍出版
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実施例：⽼舗精密機器メーカー⼦会社B社様
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実施前の課題 実⾏施策 実施後の成果

ホームページと顧客管理ツールをフル活⽤し、有効商談数を1年で5倍 に

l ホームページを作ったが
うまく活⽤できていない

l 顧客管理ツールを
うまく使いこなせていない

l 事例がまだ少なく
アピール要素が乏しい

l ホームページ改修
l 事業紹介資料作成
l 顧客管理の仕組み構築、
ツール活⽤

l 社⻑と社員の
インタビュー記事作成

l ホームページ経由で有効な
問い合わせを継続的に獲得

l 顧客管理ツールと社内連携の
仕組み化で商談化率もアップ

l 事業紹介資料・インタビュー
記事掲載で営業のみならず・
採⽤にも好影響
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実施例：製造⼩売業F社様
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実施前の課題 実⾏施策 実施後の成果

利益率20%アップ と 新規顧客開拓 を同時に実現

l 商品は良いのだが、
うまく認知してもらえない

l どうPR・広告を
すれば良いのかわからない

l 利益率を上げたい

l ⾒込み顧客像の⾒直し
l 訴求内容の変更
l ホームページの改修
l PR戦略の⾒直しと実⾏
l 広告素材の開発、運⽤

l 顧客の反応の良いキーワード
を発掘

l 商品をより強く求める
顧客層への認知を獲得

l 広告運⽤により利益率が20%
アップ
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モニターの声
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専⾨サービス業
代表取締役

社員と連携しながら進⾏してく
れて助かった。タスクやスケ
ジュールの整理もありがたい。

BtoB製造業
事業部⻑

ソフトウェア企業
取締役

広告やSEOをはじめ、メール
マガジンやCRMなど幅広い内容
をご対応頂き、窓⼝も⼀本化さ
れたので依頼の⼿間が減りま
した。

取り組み内容を都度変えられる
ので、⾊々な施策を試せるのが
良い。振り返りや改善提案も
しっかりしてくれる。
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広報関連実績
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プレスリリース 取材・寄稿・講演 アプローチ⼿法
l 各媒体でのプレスリリース
l 編集⻑、記者との直接コミュ
ニケーション

l 企画の持ち込み
l 取材獲得に向けたオウンドメ
ディア（記事・動画等）での
適切な発信

l メディア向けニュースレター
の発⾏

l 各種コミュニティへの参加
l アワード等への応募
l セミナー・イベントの実施
l 戦略的な共同リリース
l SNSの拡散設計
l 記者クラブへの投げ込み
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運営会社 株式会社オルタックのお取り組み事例
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無形／有形、BtoB／BtoC、ウェブ／リアルなど様々な業種・業界にてお取り組み

ソフトウェア・
通信

l BtoB動画プラットフォーム会社
l ⽼舗動画サービス会社
l ⽼舗ウェブメディアDX企業

製造
l ⼤⼿お菓⼦メーカー
l ⾷品製造⼩売
l ⼤⼿精密機器メーカー関連会社
l パッケージ通販事業会社

サービス
l ⼤⼿インバウンド事業会
l 複業マッチングサービス
l 越境マーケティング事業会社
l 芸能事務所

教育 l 社会⼈教育サービス
l 児童教育事業

⾦融 l ⾦融サービス（保険・住宅）
etc.
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お客さまインタビュー
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l 京都⼤学出⾝ 
l 2014年まで、株式会社beBit（デジタル分野のコンサ

ルティングファーム）にて事業責任者を務める 
l 株式会社Media Theaterに加え、⽇本とシリコンバ

レーを拠点にRISU USA, LLCを経営中
l 「DX沼からの脱出⼤作戦」「⼩学⽣30億件の学習

データからわかった 算数⽇本⼀の⼦ども30⼈を⽣
み出した究極の勉強法」等、著書多数

株式会社Media Theater
代表取締役CEO 今⽊智隆

プロジェクトのスピードと成功確率を上げ、社員の満⾜度まで⾼める
「マーケティング担当くん」の活⽤事例インタビュー
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お客さまインタビュー
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l 最初にどのような依頼をされましたか？

ToC向けアプリ事業の⽴ち上げにあたり、市場ニーズや競合
状況を把握するための調査が必要でした。通常であれば、調
査要件定義や設計に多くの時間と⼯数がかかりがちですが、
最初に簡単なオリエンテーションをしただけで、こちらの意
図をすぐに汲み取ってもらえました。

アンケートやインタビュー調査なども実⾏いただき、⾮常に
短期間で市場調査をまとめ上げることができました。

加えて、事業計画の策定までご協⼒いただき、最⼩限の時間
で新規事業の検証ができました。これは通常の外部コンサル
や調査会社に依頼するよりも、はるかに効率的だったと思い
ます。

短期間で効率的な活動 最⼩限の説明から精度⾼く実⾏
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l 「マーケティング担当くん」の強みはどんなところだと感じていますか？

「幅広いスキルや経験を持つ⼈材」はなかなか⾒つからないもので
すが、そこを補ってくれるのが、「マーケティング担当くん」の⼤
きな魅⼒だと感じました。

例えば、医療事業者向け新規サービスでは、Webサイトの構成・制
作だけでなく、LINE公式アカウントの設計や実装、カスタマーサ
ポートの構築まで⼀貫して対応してもらえました。

社内だけだと部署間の垣根や専⾨外の業務への抵抗などがあり動く
のが難しくなるケースも多いのですが、そこをスムーズに整備して
いただけたのは本当に助かりました。

幅広いスキルをカバー 組織の垣根を超える実⾏⼒

また、オウンドメディアの⽴ち上げプロジェクトでは、検索流⼊を増やすキーワード設計、記事制作体制の構築、記
事のクオリティ管理まで実施していただきました。マーケティング全般の知⾒と実⾏⼒を両⽴するパートナーは少な
いので、貴重だと思います。

お客さまインタビュー
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お客さまインタビュー
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l 実際に依頼してみて、どのようなメリットがありましたか？ 

まず、⼀⾔で⾔うと「スピードと質の両⽴」ですね。要件をすぐに
理解して、最短で実⾏に移してくれるため、検証に必要な時間が⼤
幅に削減されました。しかも意思決定や業務に活⽤できるレベルの
クオリティなので、安⼼して任せられます。

もう⼀つ⼤きいのは、社員がコア業務に集中できるようになったこ
とです。社内だけで新しい施策に踏み切ると、「どこから⼿をつけ
るべきか分からない」と時間ばかり消費してしまう場合もあります
よね。

「マーケティング担当くん」なら代⾏やマニュアル化まで対応して
くれるので、社員が⼿を動かしづらい新施策もスムーズに試せるよ
うになりました。そのおかげで、結果的に社員の満⾜度も⾼まった
と感じます。

スピーディーかつ⾼品質 社員の時間を浪費せず、業務満⾜度も向上
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お客さまインタビュー
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l 多くのマーケティング⽀援サービスとの違いは、どこにあると思いますか？

よくある⽀援サービスだと、どうしても「⾃社が得意な型」に当て
はめられがちですよね。その点、会社の⽅向性や組織の状況をしっ
かり把握した上で、柔軟にカスタマイズした施策を提案・実⾏して
いただけています。「ありものの⽅法」ではなく、私たちに本当に
フィットするやり⽅で進められていると感じます。

さらに、経営視点をしっかり持っているのも助かります。⽬先の効
率化や省⼒化だけでなく、売上・利益アップや中⻑期的な発展やブ
ランディングを踏まえて活動してくれるので、取り組みの効果が持
続しやすいと感じています。実際、『マーケティング担当くん』は
年間継続率90%超だそうですが、こうした柔軟性と寄り添い⽅が評
価されているのだと思います。

柔軟性と経営視点 ⾃社のやり⽅に寄せず、“本当に必要な施策”を提供
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お客さまインタビュー
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l 今後も引き続き依頼したい点はありますか？ 

当社は複数の事業領域を展開しているため、社員の業務量に繁閑が
⽣じることがあります。そんなときに、必要なプロジェクトを必要
なタイミングで依頼できるのは本当に⼼強いですね。

今後も、新しいサービス開発やマーケティング施策に直⾯したらぜ
ひご相談させていただきたいと思っています。

社員の⼿が回らないところをカバーしてくれるだけでなく、事業計
画や運⽤設計などの上流⼯程にもしっかり⼊ってもらえ、会社の⽅
針転換にも柔軟に対応してもらえるのも魅⼒だと思います。

今後への期待 必要な時に必要なだけ依頼できる⼼強さ
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メディア掲載実績
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⼈材不⾜への対策、⽣産性向上のための⽀援サービスとして、
様々なメディアにご掲載いただいています
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動画で1分でわかる「マーケティング担当くん」
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サービスの全体像が1分でわかる動画ですサービスの概要を1分で解説した動画です
※クリックでYouTubeが開きます

https://youtu.be/-m4j3fD7qS8
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他サービスとの⽐較
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マーケティング代⾏サービス 副業・フリーランス
マッチングサービス

プロジェクト
推進 l弊社担当者が継続的にプロジェクト管理を実施

l計画をもとに役割や作業分担、スケジュールを
明確化し進⾏

l発注者側にてプロジェクトを推進し、切り分け
られた作業のみを実⾏

l発注者側にて作業を分解する必要がある
lその都度選定、発注、検証作業が発⽣

品質・ノウハウ l有形無形、BtoC／BtoB、Web／リアルと幅広
いマーケティング活動で蓄積されたノウハウを
活⽤できる

l実施する施策に合わせて専⾨家でチームを組成

l得意な領域に偏りがある（サービス業に特化、
広告運⽤がメインなど）

l得意領域のみの⽀援になりがち

l様々な⽅が混在しており、品質を担保するため
には募集の精度を上げ続ける必要があり、選定
の⼿間も膨⼤にかかる

チームメンバー
のスキル l年収換算1,200万円以上の確固たるスキルを

持った専⾨家のみ
lスクール卒業直後や副業を始めたばかりの⽅な
どもおり、⼈によってばらつきが⼤きい

l取り組んでみないとわからない部分が⼤きい
l個別の発注となるためチーム化できない

費⽤ 初期費⽤なし
⽉額30万円のみ

初期費⽤10万円
⽉額10万円〜90万円
※ただし、10万円程度では依頼した作業のみが中⼼
※実際は40〜60万円以上になるケースが⼤半

lプラットフォーム側への⼿数料がかかる
l作業を発注するたびに都度⾒積もりを⾏う必要
がある
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資格⼀覧
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弊社チームメンバーの保有資格等

Googleアナリティクス認定資格
(GA4対応)

グーグルプロフェッショナル認定証
l サイバーセキュリティ
l データアナリティクス

上級Web解析⼠

LINE Green Badge

HubSpot 認定資格

Meta Blueprint

中⼩企業診断⼠

認定経営⾰新等⽀援機関

l AI
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料⾦プラン
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基本の料⾦プランは初期費⽤なし・⽉額30万円の『マーケティング担当くん』です。
ご要望に応じてカスタマイズしたプランもご提案できますので、詳しくはお問い合わせください。

マーケティング担当くん
ライト マーケティング担当くん

マーケティング担当くん
プレミアム

⽉額 15万円（税抜） ⽉額 30万円（税抜） ⽉額 60万円（税抜）〜

初期費⽤：なし
ご訪問orウェブ会議：⽉1回程度
チャットツールでの連絡：随時
プロジェクトマネジメント：無

初期費⽤：なし
ご訪問orウェブ会議：⽉2回程度
チャットツールでの連絡：随時
プロジェクトマネジメント：有

初期費⽤：なし
ご訪問orウェブ会議：⽉2〜4回
チャットツールでの連絡：随時
プロジェクトマネジメント：有

おすすめ
※⽉額5万円（税抜）の顧問プランもございます。

※年間のご契約で10%割引（ライトプランの例：通常年間180万円→162万円）
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無料相談 まずはお電話／メール／ホームページ／公式LINEより無料相談を
ご予約ください。

お打ち合わせ

ご提案

契約・伴⾛⽀援開始

より詳しくご状況をお伺いし、貴社の現場や課題感についてヒア
リングさせていただきます。

貴社の改題を解決し、⽬標を達成するための伴⾛⽀援の計画案を
ご提案いたします。

ご契約後、伴⾛⽀援を開始いたします。
即⽇のご⽀援も可能（⽇割り対応可）



CONFIDENTIAL © 2020-2025 Ortak Inc.

よくある質問
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進⾏について 契約について
マーケティングについて全く知識がなく、
何をすればよいか全くわかりません

Q
ご安⼼ください。難しい専⾨⽤語などは使わずにわかりやす
くご説明しながら進⾏いたします。何から進めればよいかも
ご状況に合わせて丁寧にご説明、ご提案いたします。

予算をあまりかけられないが、
⾊々な施策を試していきたい

Q
全く問題ございません。定額制の範囲内にて、様々な施策を
お試しいただけます。必要に応じて追加施策をご提案いたし
ます。

訪問してもらったほうが話が伝わりやすいが、
WebMTGだけでしょうか

Q
基本的には2週間に1度ご訪問させていただき直接お打ち合わ
せを⾏います。遠⽅の場合は別途費⽤が発⽣する場合がござ
います。WebMTGをご希望でしたらもちろん対応可能です。

契約の更新・プラン変更・停⽌についてQ
1ヶ⽉ごとの⾃動更新となります。プラン変更や更新停⽌の
場合は、希望する⽉末の前⽉末5営業⽇前までにお申しつけ
ください。例：6⽉末で停⽌の場合は5⽉末の5営業⽇前まで
※年間契約の場合は満了2ヶ⽉前までのご申告が必要です

⽉の途中での契約Q
⽉の途中からでも⽇割り計算にてご⽀援開始が可能です。

お⽀払いについてQ
銀⾏振込またはクレジットカードにて承ります。
（当⽉末締め翌⽉末払い）
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その他

どのような体制で対応いただけるのでしょうかQ
課題や施策に応じて2〜3名程度の専⾨家によるチームを組成いた
します。また進⾏状況や取り組み内容の変化に応じて都度最適な
体制にてお取り組みいたします。

他サービスとの併⽤はできるのでしょうかQ
もちろん可能です。「採⽤担当くん」「問い合わせ担当くん」等
の他サービスを併⽤いただくと、各種割引がございます。詳しく
は担当者にお問い合わせください。

セキュリティ対策について教えてくださいQ
Googleサイバーセキュリティ プロフェッショナル認定証取得者が
在籍し、すべてのパートナー企業と秘密保持契約を結んでおります。
また、ISMS（ISO27001）（情報セキュリティマネジメントシステ
ムに関する国際規格）を取得準備中です（2025年10⽉取得予定）
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29

ドラマー、タレントとしてエンタテイ
ンメントビジネスを実践

会社概要

会社名

株式会社オルタック

代表取締役 イルマス 玲（れい）

設⽴ 2020年4⽉1⽇

所在地 東京都中央区銀座1-12-4 
N&E BLD.7階

問い合わせ TEL ：03-4582-2331
MAIL：info@ortak.co.jp

ホーム
ページ https://ortak.co.jp/

事業内容 マーケティング伴⾛⽀援

代表略歴

⽒名 イルマス 玲（れい）

出⾝ 東京都

学歴 ⻘⼭学院⼤学
経営学部経営学科

想い

「オルタック」はトルコ語で「仲間」や「相
棒」を意味します。⼀社や⼀⼈では達成できな
い⼤きな⽬標を、共に⽀え合いながら実現して
いくという私たちの想いが込められています。
良いことも悪いことも受け⽌め共有し、信頼し
合い背中を預けるパートナーとして、お客様の
ビジネスの成⻑を全⼒でサポートします。
お客様のビジョンを深く理解し、共に挑戦し、
共に喜びを分かち合う存在でありたいと考えて
います。共に歩む「経営の相棒」として、貴社
のプロジェクトを成功へと導きます。

その他

l 中⼩企業診断⼠
l 中⼩企業基盤整備機構 

中⼩企業アドバイザー（経営⽀援）
l 東京都中⼩企業振興公社 
デジタルマーケティングアドバイザー

l 認定経営⾰新等⽀援機関

2008.11〜

⽇本最⼤級のフランチャイズビジネス
マッチング事業にてディレクター、
マーケター、編集⻑

2013.1〜
2016.4

越境マーケティング⽀援会社にて、
部⻑としてBtoBマーケティング戦略⽴
案実⾏、広報等を、また採⽤責任者と
して全社の採⽤戦略策定と実⾏を⾏う

2020.4〜
2023.7

マーケティング⽀援（販路開拓、Web・
EC改善）などを⾏う

2020.4〜
(2023.7〜)

インターネット広告事業、メディア事
業会社にて、マーケティング戦略策定
と実⾏を⾏う

2016.5〜
2020.4
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企業向け有料講座 ⽇経ビジネススクール
オンデマンド

書籍 渋⾕中⼩企業診断⼠会
経営コラム執筆

マーケティング教材関連実績
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中⼩企業の
マーケティング成功の
カギは外部⼈材の活⽤

https://shibuya-smeca.com/6183/

デジタルマーケティング
戦略⽴案講座作成⽀援

ウェブ計測ツール
GoogleAnalyticsの講座作成

マーケティング関連書籍
執筆⽀援

https://shibuya-smeca.com/6183/
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お問い合わせ先

無料相談受付中
マーケティング担当くんに少しでもご興味をお持ちの⽅は、お気軽にご相談ください
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03-4582-2331
⼟⽇祝含み終⽇受付中

https://marketanto.com/
お問い合わせフォームよりご連絡ください

info@marketanto.com
会社名、⽒名、電話番号、をご記載の上、ご連絡くだ
さい

LINE公式アカウントの
「無料相談」ボタンからお進みください

電話

メール

ホーム
ページ

https://ortak.co.jp/
https://ortak.co.jp/

